
    
 

 

 

 

FIME participera au Salon « CARTES 2009 » 

Stand 3G018 

1177,,  1188  eett  1199  NNoovveemmbbrree  àà  PPaarriiss--NNoorrdd  VViilllleeppiinnttee    

PPaarrcc  ddeess  EExxppoossiittiioonnss  

 

Pour ses 23 ans, CARTES & Identification maintient le cap en dépit de la crise financière 

mondiale : du Congrès aux Trophées Sésames en passant par l’affluence sur les stands, le salon 

affiche un beau dynamisme. Avec une fréquentation record de plus de 30 000 visites 

enregistrées sur les 3 jours, l’édition 2008 est un bon millésime. Le salon a été marqué par le 

nombre impressionnant d’innovations, la grande qualité des solutions présentées par les 

exposants et par un climat d’affaires serein et optimiste. 

 

 

Paris, le 6 novembre 2009 - FIME, société de conseil spécialisée dans la fourniture 
d’offres dédiées à la monétique, dévoilera en exclusivité sa stratégie & ses objectifs de 
développement à l’occasion de cette 23ème édition du Salon CARTES, le premier 
événement mondial des technologies intelligentes et de la sécurité numérique. 
 

Pascal LE RAY, Directeur Général de FIME et Vincent POTY, Directeur de la Stratégie & du 
Développement de FIME, vous donnent rendez-vous sur leur stand 3G018 pour vous présenter 
le nouveau positionnement de l’entreprise FIME, ses atouts & différenciateurs, illustrés « en 
live » par des témoignages clients grands comptes déjà utilisateurs des solutions innovantes et 
performantes de FIME.  
 

���� La présentation s’articulera autour de 3 temps forts :  
 

Le business model original de FIME : FIME est à la fois un cabinet indépendant d’expertise et 
de conseil, et une tierce partie aux côtés de ses clients, apportant  un gage de qualité sur le 
marché. FIME a été la première entité parmi les fournisseurs de service du secteur à proposer 
une approche globale qui couvre le conseil, le développement, la fourniture d’outils et des 
tests dans un laboratoire accrédité. Ces quatre activités, complémentaires, sont proposées par 
FIME sur tous ses sites internationaux, assurant ainsi une couverture mondiale du marché. 
 
L’offre conseil à destination des banques : FIME propose un service d’accompagnement dans 
les migrations EMV contact et sans contact. Cela consiste en du support amont sur les projets : 
choix technologiques, évaluation des fournisseurs, constitution des équipes techniques, 
stratégie de migration. FIME intervient également pendant la phase opérationnelle avec 
l’assistance de ses équipes de consultants et la richesse de son offre de tests en laboratoire. 

 



Focus sur les dernières innovations produits de FIME : FIME présentera à Cartes 2009 ses 
dernières innovations produits, comme l’outil Perseval conçu pour la validation de la 
personnalisation des cartes, l’espion Smartspy Contactless (une référence parmi les outils 
d’analyse sans contact), des outils de test pour Entry Point d’EMVCo (dédié aux vendeurs) ou 
MasterCard TIP (adapté aux banques pour les aider à obtenir plus rapidement une 
certification), ainsi qu’un kit NFC pour le développement d’applets. 
 
 
Créer un événement de marché pour les organisations bancaires pouvant désormais bénéficier 
d’un accompagnement efficace en monétique pour des solutions de paiement fiables, tel est 
l’objectif de FIME.  

 

 

Pour toute demande d’interviews avec un manager de FIME,  

merci de contacter : 

 

SCENARII 

Laurence Dutrey / Majida Guettaoui 

ldutrey@scenarii.fr / mguettaoui@scenarii.fr 

01 55 60 20 42 / 01 55 60 20 44   

06 31 17 24 04 / 06 31 35 45 42 

 

 

 

A propos de FIME® 
 
FIME est un fournisseur mondial de solutions de test dans les domaines de la carte à puce, de la RFID, du NFC. Grâce 
à une offre globale et intégrée de tests, de distribution d’outils, de conseil et de R&D déléguée, FIME se place en 
véritable accélérateur de business. Pionnier en matière de tests de cartes contact dans les années 90, FIME affirme 
aujourd’hui son avance dans l’univers du sans contact. Avec plus d’une centaine de collaborateurs répartis sur trois 
continents, FIME apporte localement une solution adaptée aux besoins de ses clients. FIME offre à la fois la 
pérennité d’Orange Business Services et la souplesse de fonctionnement d’équipes autonomes, fortement impliquées 
aux côtés de leurs clients. 
Pour en savoir plus : www.fime.com 

 

 

 

 

 


